Persoonlijke verkoop
Verkoop met persoonlijk
contact tussen
aanbieder en afnemer.

@ A\ Viimmeren



in @)ALANS

Business-to-businessmarketing
Als persoonlijke verkoop voorkomt bij
bedrijven onderling.

@ V£Vl Viimmeren



in @)&LANS

Voordelen persoonlijke verkoop
boven massacommunicatie

- persoonlijk inspelen op de wensen
- betere discussie

- betere terugkoppeling.

@ A\ Viimmeren



in @LANS

Voordelen massacommunicatie
boven persoonlijke verkoop

- goedkoper

- groter bereik
- sneller.

@ A\ Viimmeren
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